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La linea AMA Garden € una gamma completa di macchine per il giardino,
interamente prodotta all’interno del gruppo.

Rasaerba, decespugliatori, motoseghe, tosasiepe, soffiatori e multi cutter
assicurano la totale copertura delle attivita riguardanti la cura del verde.
La nuova linea mira a soddisfare le esigenze di hobbysti, utilizzatori
semiprofessionali € manutentori, grazie a macchine di qualita medio
alta, ergonomiche, capaci di elevate prestazioni, conformi alle normative
comunitarie vigenti e rispettose dell’ambiente.

Ricambi ed accessori per decespugliatori, rasaerba, trattorini, motoseghe e
piccole macchine per la cura del giardino sono gli articoli che AMA produce
e commercializza con un confezionamento adeguato alle richieste delle
differenti tipologie di clientela alla quale si rivolge, offrendo la possibilita di
personalizzazioni di etichettatura e packaging.

The AMA Garden line offers a complete array of lawn and gardening
machines, produced in their entirety by the group.

Lawnmowers, hedge clippers, chain saws, pruning shears, blowers and
multi-cutters ensure that all gardening and lawn care needs are covered.
The new line aims to satisfy the needs of those who garden as a hobby,
semi-professionals and caretakers with medium-high quality ergonomic
machines that can enhance performance and that meet all current European
Community norms, and are environmentally sound as well.

Replacement parts for hedge clippers, lawnmowers, riding mowers, chain
saws and small gardening machines are produced and sold by AMA in
enough formats to meet the needs of all different kinds of customers;
custom labels and packaging are available.
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Le aziende manifatturiere del gruppo AMA offrono ai grandi costruttori di
Veicoli a Lenta Movimentazione la gamma completa di componenti per
I’allestimento dell’interno cabina.

AMA group offers the complete range of components for outfitting off-
highway cab’s interior and operator environment.
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Obiettivi delle Business Unit che si rivolgono al mondo OEM sono il
miglioramento degli standard qualitativi, lo sviluppo dell’innovazione
tecnologica e I'ampliamento della gamma di offerta attraverso
I'integrazione dei processi, favorendo la sinergia di gruppo e garantendo
la fornitura del complessivo soluzioni.

La struttura e le caratteristiche della rete commerciale offrono al cliente
i vantaggi derivanti dall’organizzazione delle attivita in team di progetto:
gruppi interfunzionali ai quali partecipano i responsabili di processo, che
cooperano per fare progredire la catena del valore.

| settori nei quali vengono impiegate le tecnologie sviluppate dal gruppo
sono i piu diversificati:

Macchine agricole; Macchine Movimento terra ed industriali; Logistica e
Movimentazione merci; Veicoli ricreazionali e Trasporto persone.

Business Units that deal with OEM aim to improve quality standards,
stimulate technological innovation and widen the range of products
offered through process integration while encouraging group synergy and
providing total solutions.

The structure and characteristics of the sales network offer customers
additional advantages by organizing the business through project teams.
These are cross-divisional groups in which process managers participate
and where they work together to improve the value chain.

Group-developed technologies are used in a variety of fields:
agricultural machines, construction and industrial machines, material
handling machines, recreational vehicles and passenger transport.
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AMA opera da quarant’anni nel mercato After Market della ricambistica
per macchine agricole e per la cura del verde, raggruppando la propria
clientela nei segmenti Farmer/officine e Privati/semi-professionali.

AMA has been operating in the replacement parts market for agricultural
and gardening machines for 40 years. Today it segments its business in
Farmer/Workshops and Private/Semi-Professional.




After Market

After Market

Per quanto riguarda il segmento Farmer/Officine, del quale AMA ¢&

leader in Italia, gli sforzi sono indirizzati alla crescita sul mercato europeo

attraverso:

- una maggiore capillarita distributiva,

- la disponibilita del servizio garantito,

- gli investimenti di marketing e comunicazione per promuovere
'immagine del brand.

Strategico € il ruolo delle filiali distributive situate su tutto il territorio

continentale, compresi i paesi dell’est Europa.

Nel corso degli anni la distribuzione attraverso il Dealer tradizionale &
stata innovata e differenziata tramite la prima rete in Italia di punti vendita
in Franchising (Agristore, Gardenstore, Agristop). Questo progetto, di
grande successo, coinvolge ora anche Irlanda, Spagna, Portogallo e
Romania, con I'obiettivo di svilupparsi sull’intero territorio europeo.

In regard to the Farmer/Workshops segment, of which AMA is the leader

in Italy, efforts are being made to grow the European market through:

- alarger distribution network,

- the availability of guaranteed service,

- marketing and communication investments to promote the image of
the brand.

A critical role is played by the distribution branches located throughout

Europe, including in Eastern European countries.

Over the years, distribution through the traditional Dealer has been
innovated and differentiated through the number one network of
Franchising points of sale in Italy (Agristore, Gardenstore, Agristop). This
highly successful project has now spread to Ireland, Spain, Portugal and
Romania, with the objective of developing throughout Europe.
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L ama

AMA S.p.A.

Via Puccini, 28

42018 San Martino in Rio (RE) - Italia
Tel + 39 0522 6369

Fax +39 0522 695753

e-mail: ama@ama.it

www.ama.it





